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PUBBLICAZIONI

Relatore
Note di presentazione
L’ultima sessione del percorso si sviluppa in 4 momenti…
Per prima cosa Ezio Peroni, insieme a Claudia Ghinfanti, Elena Silvani e Stefano Fava presenteranno i 3 project work proposti da Alleanza.
Poi vi suddividerete nei vostri 3 gruppi e la prima attività che dovrete fare sarà proprio la scelta del progetto da svolgere, vi spiegherò poi le modalità con cui si svolgerà questa scelta, ma vi anticipo che dovrà esserci un rapporto 1:1 tra gruppi e progetti, cioè uno stesso progetto non potrà essere scelto da più gruppi, cioè tutti e tre i progetti dovranno essere svolti
Vi darò poi una serie di indicazioni pratiche e di regole per lo svolgimento dei progetti, vi spiegherò anche come e quando potrete interagire con i tutor e con i referenti aziendali e infine come i projct work saranno valutati.
Infine, nell’ultima oretta vi darò qualche «pillola» di project management. Non sarà certo possibile fare un corso di project management in un’ora, ma conto di darvi un’indicazione di cos’è un progetto, cosa vuol dire lavorare per progetti + uno o due strumenti che possono esservi utili per lo svolgimento dei vostri progetti.
Lascio ora la parola ad Ezio Peroni e ai manager di Alleanza per la presentazione dei tre progetti




Agenda

• I trend del mercato dell’arte

• La domanda di beni e servizi d’arte

• Tipologia di beni

• Le regole per investire

• Le motivazione del collezionismo 

• Arte e Wealth Management



I TREND DEL MERCATO DELL’ARTE

Dimensioni
– Nel 2023 sono state vendute opere d’arte per circa 65 miliardi di dollari (- 4% rispetto al 2022)
– Mercanti e galleristi (55%) del valore e case d’asta (45%)
– Stati Uniti, Cina e Gran Bretagna mantengono il monopolio del mercato
– La Cina (19%) ha superato la Gran Bretagna (17%), penalizzata dalla Brexit.

Il mercato di fascia alta è diventato sempre più concentrato e globalizzato
– Mercato con alte barriere all’ingresso, controllato da poche decine di operatori organizzati 

come vere e proprie multinazionali
– Forte concentrazione in termini di artisti: i primi 100 per reputazione, pari ad appena l’1% del 

totale, rappresentano il 76% del mercato in termini di importi aggiudicati
– Le prime tre case d’asta intermediano circa il 45% del relativo mercato

Finanziarizzazione
– Il grado di volatilità dei beni artistici appare sempre più elevato con ritmi che si avvicinano a 

quelli degli scambi dei titoli finanziari. Alcuni giovani artisti sostenuti dalle major possono 
decuplicare i loro prezzi es. Nicolas Party, Flora Yukhnovich..
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