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AGENDA

Lo scenario di riferimento e la situazione 
delle PMI

I principali errori emotivi e cognitivi degli 
imprenditori

Cosa può fare un consulente finanziario per 
aiutare il cliente imprenditore
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Perché l’imprenditore

• Il segmento (del private banking) gode infatti oggi di un punto di contatto privilegiato con gli

imprenditori, in quanto il 23% dei clienti private (che pesano per il 30% delle masse) è

costituito proprio da imprenditori alla guida (nell’84% dei casi) di aziende molto piccole.

• La relazione tra questi e il proprio private banker è caratterizzata da fiducia (97% degli

imprenditori dichiara di fidarsi della propria banca), continuità (durata media della

relazione di 11 anni) e intensità (14 incontri annui), con effetti positivi anche sul piano della

conoscenza finanziaria: l’81% degli imprenditori riconosce che proprio il rapporto con il

private banker ha portato un accrescimento del loro bagaglio di competenze.

Fonte AIPB



Lo scenario di riferimento

5



6

Dati economici di base

Fonte Istat



7

Dati economici di base

Fonte Istat
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Dati economici di base

Fonte Istat:
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La composizione del PIL

Fonte Istat: macrotrends

Proportions of economic sectors in the gross domestic product (GDP) in selected countries in 2022 
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Dati economici di base

Fonte Istat:
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